
Votre futur métier :

Prérequis :

Si vouS décidez de Suivre un Bachelor MGe, il vouS eSt 
recoMMandé d’avoir certainS centreS d’intérêtS et de poS-
Séder certaineS qualitéS innéeS.
pour que cette forMation Se déroule danS de BonneS 
conditionS, vouS devrez par exeMple :

durée : 590 heureS en 1 an

rythMe : 2 jourS en forMation
3 jourS en entrepriSe

Bachelor rDMc

 ♥ etre coMBatif(ve);
 ♥avoir le SenS deS relationS et de la néGociation;
 ♥ etre orGaniSé;
 ♥avoir de la curioSité;
 ♥aiMer le travail en équipe

Cette formation est ouverte à tout titulaire 
soit Titre de Niveau 5 ou équivalent.
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Gratuit en apprentissaGe pour l’apprenant
coût contrat conforMéMent au référentiel france coMpétenceS

reSponSaBle coMMercial

BuSineSS developper

reSponSaBle deS venteS

chef de projet

charGé(e) de développe-
Ment coMMercial

MaSter ManaGer de projet

MaSter ManaGer MarketinG et de la perforMance 
coMMerciale

MaSter en inGénierie d’affaireS

Votre profil :

La poursuite des études :

Responsable Développement Marketing et Commerciale

charGé(e) de MiSSion

conSeiller(e)
attaché(e) coMMercial

vendeur



Compétences :
l’apprentiSSaGe pendant votre curSuS va vouS perMettre d’apprendre, Selon le référentiel du 
diplôMe, à :

Au sein d’une équipe pédago-
gique expérimentée et issue du 
milieu professionnel, nous met-
tons en place :
• l’alternance de MiSeS en Situation, de caS pra-

tiqueS et d’apportS théoriqueS 
• deS évaluationS tout au lonG de la forMation 

(orale, écrite, pratique)
• un exaMen Blanc

Candidature : 
pour poStuler, vouS devrez vouS inScrire Sur doSSier 
Grâce à notre Site internet, avec le lien Suivant : 
httpS://cdfnancy.yMaG.cloud/index.php/preinScription/

leS inScriptionS Sont ouverteS juSqu’au MoiS de dé-
ceMBre, SanS convention de réduction de contrat.

le doSSier eSt validé au Bout de 24 à 48h et conduit à 
l’accoMpaGneMent pour la recherche d’entrepriSe.

Validation : 
 ♥oBtention du diplôMe lorSque le candidat oBtient 

une Moyenne Supérieure ou éGale à 10/20 à l’enSeMBle deS 
épreuveS affectéeS de leur coefficient.

 ♥ poSSiBilité de conServer le Bénéfice deS noteS SupérieureS 
à 10/20 pendant 5 anS à coMpter de leur oBtention

Accessibilité :
l’enSeMBle de noS locaux Sont acceSSiBleS aux perSonneS handicapéeS et nouS leS accueillonS 
SanS diScriMination pour leur Garantir l’éGalité de leurS droitS et de leurS chanceS à accéder à 
une forMation et à une qualification validant leur parcourS.

référent handicap 

Charles de Foucauld
pôle d’enSeiGneMent Supérieur charleS de foucauld

cfa foreliS
1 rue jeannot 54 000 nancy

Tél : 03 83 35 35 15
Email : forelis@cdfnancy.fr

Siret : 78334256100017
orGaniSMe de forMation n° 41540129554

Ce qu’attendent les entreprises :
le reSponSaBle du développeMent et du pilotaGe coM-
Mercial Se préSente, Soit coMMe un ManaGer de proxiMi-
té et interMédiaire qui occupe une place de pivot entre 
leS équipeS opérationnelleS et la direction Générale ou 
coMMerciale, Soit coMMe un opérationnel de la vente 
reSponSaBle d’un Secteur, unité, GaMMe ou type de clien-
tèle qui orGaniSe en toute autonoMie Son activité pour 
atteindre SeS oBjectifS.

le reSponSaBle du développeMent et du pilotaGe coMMer-
cial eSt capaBle : 

 ♥de développer coMMercialeMent le portefeuille 
clientS et le chiffre d’affaireS Soit par SeS propreS venteS 
( pôle réaliSation de la vente-néGociation) Soit par l’en-
cadreMent de Son équipe ( pôle ManaGeMent deS coMMer-
ciaux).

 ♥de piloter l’activité coMMerciale via leS canaux tra-
ditionnelS et diGitaux ( pôle analySe de Marché et pilo-
taGe coMMercial) pour analySer leS donnéeS chiffréeS et 
traduire leS orientationS StratéGiqueS de la direction 
en déciSionS coMMercialeS opérationnelleS danS Son pé-
riMètre de reSponSaBilité.

Venir nous voir:
 ♥par le tram du réseau stan : teMpo1, arrêt: 

cathédrale

 ♥depuis la Gare : traM teMpo1, direction eSSey,  
arrêt cathédrale.

 ♥analySer leS donnéeS coMMercialeS-MarketinG et participer à la StratéGie coMMerciale;
 ♥développer un portefeuille clientS (BtoB, GrandS coMpteS);
 ♥ piloter la perforMance coMMerciale et déployer deS actionS coMMercialeS et MarketinG client 

via deS canaux traditionnelS et diGitaux;
 ♥aSSurer le ManaGeMent de l’équipe coMMerciale; 
 ♥a SuperviSer la MiSe en œuvre de la politique d’achat, d’approviSionneMent et de loGiStique. 


